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EL DESPACHO TIENE COMPROMISOS A CINCO ANOS CON UNA DE LAS MAYORES CONSTRUCTORAS DE MEXICO

Benito Iglesias, volcado en el mercado sudamericano

TEXTO: Seve Nieves
FOTOGRAFIA: Archivo

El despacho Benito Iglesias desarrolla desde hace dos aiios una labor de inier-
mediacién inmobiliaria internacional con presencia en paises sudamericanos. En
la actualidad dispone de 100 proyectos en este coniinente.

| despacho inmobiliario Benito
E Iglesias (BI) suma ya una tra-

yectoria de seis anos dedica-
dos a la intermediacion inmobiliaria y
desde hace dos tiene presencia inter-
nacional en el mercado sudamericano
(Brasil, Mexico, Panamd, etcétera). Su
responsable, Benito Iglesias, destaca
que “actualmente tenemos compromi-
sos firmados con, entre otros, el grupo
constructor Gicsa, una de las tres
mayores constructoras de Mexico, con
Hansa Urbana S.A, que es un empresa
inmobiliaria espanola con desarrollos
en EEUU, México y sur de Espana y
con el grupo Btesh-Virzy Real State
Developers Panama que esta constru-
vendo en la actualidad mds de 50
torres de oficinas y apartamentos en
Panama”.
El paso de este despacho inmobiliario
al mercado sudamericano ha sido deci-
sivo y tienen en cartera mas de 100
proyectos de construccion en américa.
Benito Iglesias comenta que “hace
unos anos la demanda en Galicia esta-
ba en la costa con clientes de Madrid
y Castilla y ledn y vimos que la deman-
da empezaba a bajar. Fue entonces
cuando surjio la oportunidad ameri-
cana con una rentabilidad mayor.
Empezamos en Brasil v luego [uimos
ampliando hacia otros paises y ahora
disponemos de un red de agentes en
Venezuela, Republica Dominicana,
Brasil, etcétera. Estos agentes suele ser
despachos de abogados que nos apor-
tan apoyo juridico”,
La mayoria de los contactos en estos
paises son con gallegos
emigrados, hijos de galle-
gOS O Empresas con par-
ticipacion gallega. El res-
ponsable de Bl senala que
"NOSOLros actuamaos como
intermediarios aunque en
algiin caso puntual lo
hacemos con alguna
pequena participacion”.
Ademas del mercado
sudamericano mantiene
. el gallego y tiene proyec-
v tos a punto de finalizar en
, Rianxo, Sanxenxo y Agui-
| no. De momento descar-
tan el mercado europeo
porque consideran que
no hay demanda suficien-
te ni siguiera en paises
emergentes de centroeu-
ropa o de europa del este.

Uno de los numerosos proyectos que Benito Iglesias desarrolla en Panamd.

“En Brasil est4 emergiendo
una nueva clase media”

rasil y México son las grandes eco-

nomias de sudamérica y los mer-
cados en los que el despacho de Benito
Iglesias ba insistido mds en los tllimos
anos. Benito Iglesias comenta que “en
México dependen mucho del petroleo y del
apoyo de los EEUU y cuando estos han
fallado se ba notado bastante. En cambio
en Brasil, la situacion es diferente porque
nunca ha dependido de factores externos
sino de su propio consumo. Abora estd
viviendo un gran boom con el nacimiento
de una nueva clase media. El pais ha

pasado de disponer de X% de poblacion
pobre a un 50% de clase media que repre-
sentan a 70 millones de consumidores que
compran viviendas, coches, ropa, elcélera.
Por eso nos hemos volcado mucho en
Brasil"

Las zonas en las que se ban empezado
a volcar en Brasil son Sao Paulo, Salvador
de Babia, Natal y Fortaleza y a mediados
de 2009 se dedicardn de lleno porque son
las de mds rentabilidad a medio plazo
aungue Benilo Iglesias recuerda que “la
compelencia serd dura”.
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Amplia trayectoria
en los negoclos

L a trayectoria en el mundo de los
negocios de Benilo Iglesias es
extensa. Desde bace 20 arios posee una
empresa de produccion alimentaria y
llegd un momento en que se planteo
la disyuntiva de ampliar el negocio o
de diversificar. Benito Iglesias comenta
que “fue entonces cuando empece a
meterme con proyectos en la costa
gallega aungue solo como inversor y
poco a poco fui a mds y ultimamente
en 20006 ya estaba participando en ocho
promociones y fui cuando decidi crear
el despacho inmobiliario como un com-

plemento a la promocion y para vender
yo mismo los productos y poco a poco
Jul adquiriendo contactos basta dar el
siguiente paso que fue Brasil”

El responsable de Bl prevé quee ‘el proxi-
mo ano serd duro porque muchas
empresds apostavan por diversificar y
otros buscaran en el mercado exterior
pero en los wltimos tiempos las empre-
sas se han endeuwdado mucho y no
podran ir siempre el exterior y la tinica
opcion seran las fusiones”




